
Corso del  progetto  F.I.S.I.Agri. 

STRATEGIE DI INTERNAZIONALIZZAZIONESTRATEGIE DI INTERNAZIONALIZZAZIONESTRATEGIE DI INTERNAZIONALIZZAZIONESTRATEGIE DI INTERNAZIONALIZZAZIONE    

DESTINATARI: DESTINATARI: DESTINATARI: DESTINATARI: imprenditori agricoli e loro coadiuvanti 

ORE: ORE: ORE: ORE: 32 ore, articolate in 8 incontri di 4 ore 

LUOGO: LUOGO: LUOGO: LUOGO: Pistoia, c/o sede CIA PISTOIA via E.Fermi 1/a 

DATA: DATA: DATA: DATA: 24, 26 e 30 Giugno, 8, 10, 15, 17 e 18 Luglio dalle ore 21 alle ore 24 

ATTESTATO: ATTESTATO: ATTESTATO: ATTESTATO: rilasciato attestato di frequenza 

DOCENTI: DOCENTI: DOCENTI: DOCENTI: Luisa Baldeschi, Euroteam Progetti Studio Associato  

COSTO: COSTO: COSTO: COSTO: corso completamente gratuito    

OBIETTIVIOBIETTIVIOBIETTIVIOBIETTIVI    

 

 

Sempre più spesso la competizionecompetizionecompetizionecompetizione fra le 

aziende si gioca su scenari internazionaliscenari internazionaliscenari internazionaliscenari internazionali. 

In questo contesto, le imprese necessita-

no di conoscere le opportunità e i rischiconoscere le opportunità e i rischiconoscere le opportunità e i rischiconoscere le opportunità e i rischi 

che possono derivare da una scelta azien-

dale rivolta all’internazionalizzazione. 

Fornire alle imprese che stanno conside-

rando la possibilità di operare su mercati 

stranieri, o che lo fanno in maniera occa-

sionale, elementi necessari per gestire gestire gestire gestire 

correttamente un processo di internazio-correttamente un processo di internazio-correttamente un processo di internazio-correttamente un processo di internazio-

nalizzazionenalizzazionenalizzazionenalizzazione, attraverso l'analisi degli 

strumenti di marketing internazionalemarketing internazionalemarketing internazionalemarketing internazionale, 

degli aspetti propriamente commerciali 

delle operazioni in un mercato globale; 

passando da un’attenta analisi dello sce-analisi dello sce-analisi dello sce-analisi dello sce-

narionarionarionario generale e delle aree principalmen-

te interessate dal medesimo processo. 

CONTENUTICONTENUTICONTENUTICONTENUTI    

 

 

• I mercati internazionali: minac-

cia e/o opportunità: lo scenario 

• Check up aziendale per l’inter-

nazionalizzazione: la mia azien-

da è pronta 

• La rete dei servizi per l’interna-

zionalizzazione: informazione, 

formazione, consulenza, incen-

tivi 

• Marketing internazionale: il 

piano per arrivare sui mercati 

internazionali 

 

PER INFORMAZIONI ED ISCRIZIONIPER INFORMAZIONI ED ISCRIZIONIPER INFORMAZIONI ED ISCRIZIONIPER INFORMAZIONI ED ISCRIZIONI    

Cipa-at Pistoia 

Via E. Fermi 1/a – Pistoia  

tel. 0573 535413 – fax 573 535422   

e-mail: pistoia.cipaat@cia.it 


